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UPPSALA. Det riicker med att
dlka till Arlandastad for att
som &gare till Volvo eller Re-
nault komma undan Bilias
skyhbga storstadspriser.
Volvohandlaren Upplands
Motor har 20-25 procent
ldgre priser.
Telefonerna har gatt varma och
e-postkorgen har fylits med sva-
velosande e-brev dver Volvoked-
Jjan Bilias prissdttning i Stock-
holm. Den 25 oktober berittade
vi om Lennart Ohlsson frin $6-
dertilje, som tvingades betala
6872 kronor fér en vanlig 6 ooo-
milaservice aven V 70 turbo.

—Det ar ett horribelt pris fér
lite olja, ert par torkarblad och
nagra filter, menade han.

Massor av ldsare har hort av
sig med liknande erfarenheter.
Den enklaste atgiird kan kosta
tusenlappar att dtgérda pa Bilia,
som har 14 anléiggningar i Stock-
holm och som ér landets stérsta
Volvohandlare. Aven Renault
péverkas eftersom deras bilar
servas pa samma villkor i sam-
ma verkstider. Herbert Lind-
stromi Tiby berattar atr hans lo-

oter tuffare konkurrens

kala Biliaverkstad skulle ha
6200 kronor fér en 6 ooo-mila-
service av den relativt enkla fa-
miljebilen Renault Mégane,

~Efter din artikel ringde jag
till Rejmes i Lindesberg. Dér var
priset for exakt samma arbete
4849 kronor. Skillnaden blev
1351 kronor. Riknar jag bort
bensinkostnaden sparade jag
and cirka 1100 kronor. Samti-
digt fick jag tillfredsstillelsen
att inte kipa yénster frén ett fo-
retag med sd oanstdndiga pri-
ser, sager han.

BILIA FORSVARAR SIN prissitt-
ning med att kostnaderna for 16-
ner, lokaler och liknande &r s
mycket hégre i storstiderna.

—Vad &r det for typ av argu-
ment? Jag bor ju i Sodertilje,
menade Lennart Ohlsson.

~Det ir inga stora skillnader i
I6ne- ochlokalkostnader mellan
Uppsala och Stockholm. Vira
verkstadspriser ligger 20-25
procent under priserna i Stock-
holm. Och vi har dnda god 16n-
sambhet, séiger Per Rosén, vd for
Upplands Motor i Uppsala.

~Visst skulle &ven vi kunna

Vd-n Per Rnséll pé Upplands Motor &r man om sina kunder och har

priser som ligger 20-25 procent ligre dn rk:

skruva upp priserna till Stock-
holmsnivéer. Men det vore ing-
en god strategi. Kertsiktigt skul-
le vilyfra vinsterna, men pa ling
sikt skulle vi férlora kunder och
samtidigr silja firre nya Volvo-
bilar. Dessutom ppnar en si-
dan strategi for konkurrerande
verkstider. Med det nya grupp-

—Varje kund ska kiinna sig sa
viil omhiindertagen att han eller
hon rekommenderar foretaget
dtsina viinner och anhériga. Ef-
fektivare reklam gar inte att fa.
Och den gar inte att né med for
hoga priser, siger han.

Huvudanlidggningen i Uppsa-
la &r inte pA ndgot sitt mindre,
simre eller enklare &n Bilias pé-
kostade motsvarigheter i Stock-
holm. Férhallandet &r snarare
det omviinda, sérskilt tydligt i
den ljusa och luftiga verksta-
den, som utformats och inretts
helt efter mekanikernas énske-
mal. Dir finns ocks4 avdelat ut-
rymme, bord ochstolar, fér kun-
der som vill félja reparationsar-
betet p sin bil.
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undantaget 4r det ju fritt fram
for vem som helst att 6ppna en
Volvoverkstad, sager han.
Upplands Motor &r Uppsalas
storsta bilhandel med 184 an-
stdllda. Foretaget har ingen
koppling ill Bilia, utan igs av fa-
miljen Anders Lindstrém. Af-
farsidén dr mycket enkel:

~0Omb; den av anligg-
ningen har inneburit art vi h
lag personalomséttning och lit-
tare att rekrytera ny personal.
Just nu har vi ndgra som nskar
en plats hos oss sa fort det upp-
stir en lucka, siger Per Rosén.

Om Lennart Ohlsson hade
kommit med sin V 70 till honom
skulle priset for servicen ha
stannat pi cirka 5200 kronor.
Det dr samma nivi som Rejmes i

Lindesberg. Lingre norrut ar
det lite billigare. Bilkompaniet i
Sollefred tar 4772 kronor me-
dan Forslunds i Arvidsjaur lig-
ger pa 4 665 kronor,

ANNU NARMARE STOCKHOLM lig-
ger Sydupplands Bil i Upplands
Viisby, som ligger en bit dver
Uppsalas nivaer (5800 kronor),
men under Bilia i Stockholm
(6872 kronor). Ett annat alter-
nativ ir Bra

Exemplen visar att det lénar
sig att ringa runt bland verksti-
derna for att fA ert si bra pris
som mbjligt. Verkstiderna &r
inte bundna av respektive mér-
ke att hélla sig till fasta prislis-
tor, utan de ér fria att sitta vilka
nivder de vill. Samma frihet gil-
ler for kunden - att ringa till den
som lockar med bésta villkoren.

Biliakedjan har inte lingre
ngon #garkoppling till Volvo i
Goteborg. Bilia, som ir noterat
pé Stockholmsbérsen, kontrol-
leras numera av det kinda fi-
nansparet Sven Hagstromer och
Mats Qviberg.
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